
Увеличим Ваши продажи

в 2 раза и более

за счет 
репозиционирования 

 в текущих 
условиях 

и внедрения новых, 
альтернативных, качественных 
рекламных инструментов
Повысим интерес потенциальной 
аудитории к Вашему продукту и 
бизнесу




Мы работаем по принципу 
, который 

включает в себя сопровождение 
клиента от первого обращения до 
послепродажного обслуживания

Customer Journey Map

Digital Media Group - это рекламное 
агентство полного цикла, 
сотрудничающее с Клиентами 

на долгосрочной основе



Они работают по отлаженной 
однотипной системе, которая 
не подходит каждому бизнесу

Большинство 
рекламных агентств 
не могут эффективно 
выполнить обещанный 
объем работы из-за 
несовершенства 
стратегии

Итог:
Клиент «сливает» 
рекламный бюджет 
без видимого результата



Показатели рекламной 
кампании в реальном времени 
Вам доступен полный отчет о выполнении 
плана в режиме online. Данные выводятся 
в удобном виде на дашборде, который 
обновляется каждые 60 минут 

Macbook 
Pro



Разработаем 
индивидуальную 
стратегию, которая 
приведет 

к необходимому 
результату
Сотрудничество с 
Клиентом 
мы начинаем с назначения 
конкретной цели и 
определения действия 
для её достижения. 
Так мы составляем 
персональную стратегию, 
согласно которой каждое 
действие ведет к 
результату 



Всю маркетинговую 
деятельность мы 
осуществляем после 
сбора и анализа 
необходимых данных
Мы следуем методологии 

. Все решения 
принимаются на основе 
анализа контекста рынка, 
учитывая  различных 
факторов и аспектов

Data Driven

до 100



Наша компания 
на рынке уже 
более 12 лет
В среднем, рекламные 
агентства закрываются 
в первые три года работы

За время работы мы накопили 
бесценный опыт и отточили 
внутренние бизнес-процессы

Мы делаем все, чтобы 
сотрудничество с нами 
было наиболее выгодным 
и эффективным для Клиента



Наши услуги 
и реализованные проекты



Если у клиента появляются 
идеи по улучшению 
проведения рекламной 
кампании, мы можем провести 
консультацию и решить, 
что исправить или поменять

Возможность 
внесения 
корректировок 
в стратегию на 
любом этапе



 Проведен анализ существующей 
рекламной кампании

 Проведен анализ рекламных 
кампаний конкурентов

 Составлено новое 
семантическое ядро

 Запущена новая 
рекламная кампания

Что было сделано:

Оптимизация рекламной кампании 
для высококонкурентной сферы

Задача:

Оптимизация рекламной 
кампании Яндекс.Директ 
для ж/к Дубровка

Результат:
 Сократили ежемесячный 

рекламный бюджет 
 Показатели конверсии 

выросли 
 Посещения и заявки 

увеличились в разы

на 61%

более чем в 12 раз



Показывается в 
поисковых системах 
Яндекс и Google

1. Контекстная 
реклама

В ходе проекта будут 
реализованы задачи: 

 Сбор поисковых 
запросов по алгоритмам

 Систематизация под 
задачи клиента

 Настройка рекламной 
кампании



 Анализ целевой аудитории 
 Определения необходимых 

критериев показа 
таргетированной рекламы

 Размещение рекламных 
материалов в популярных 
соц.сетях

Что было сделано:

Разработка и запуск рекламы 
для компании «Monge»

Задача:

Таргетированная реклама 
премиального корма для 
животных «Monge»

Результат:

 Суммарно было совершено 
 рекламных 

материалов
 Получили  по 

объявлениям
 Охвачено порядка  

целевой аудитории, 
с эффективной частотой показа 

 одному пользователю

20 122 006 показов

42 539 клика

8 млн.

2,5 раза



Таргетированная реклама 
показывается 
в социальных сетях

2. Таргетированная 
реклама

Принцип показа построен 
на определении 
интересов пользователей 
или поведенческих 
характеристик в интернете: 

Пользователь видит те 
рекламные посты, тематика 
которых интересовала его в 
самый короткий период



 Настройка контекстной 
рекламы

 Выгрузка объявлений 
о продаже грузовиков

 Настройка необходимых 
алгоритмов SEO

Что было сделано:

Разработка стратегии SEO-
продвижения для 
компании «Нова-Трак»

Задача:

Продвижение сайта в 
нише продаж грузовиков

Результат:

 По запросу «купить тягач» в 
Google, сайт нашего клиента 
показывается на четвертом месте, 
после таких крупных порталов, как 

 По запросу «купить тягач» в 
Яндекс, сайт нашего клиента 
показывается на четвертом месте, 
после таких крупных порталов, как 

avito.ru, drom.ru, auto.ru

drom.ru, auto.ru, gruzovik.ru



Самый надежный способ 
раскрутки сайта и 
привлечения клиентов с 
долгосрочным 
результатом в виде 
высоких позиций в 
органической выдаче 
Яндекс и Google

3. SEO – 
оптимизация сайтов



 Ведение сообществ банка в 
соц.сетях

 Написание и публикация 
текстов

 Создание визуальных 
изображений

 Ежемесячная отчетность

Что было сделано:

Разработка стратегии и контента 
на 30 календарных дней 
для АТБ Банка

Задача:

Ведение социальных 
сетей АТБ Банка

Результат:

Возросшая популярность 
социальных сетей банка 
за счет их регулярного 
и грамотного ведения



В сообществах или 
в профилях клиента 
осуществляется подготовка 
и публикация контента. 
Под определенный вид 
ведения социальных сетей 
готовится конкретный 
контентный план

4. SMM – ведение 
социальных сетей



6. Знаем, как 
сделать любую 
рекламу 
эффективной
Большой опыт работы 
в создании и запуске:

01

02

03

04

Медийной 
рекламы

ТВ-рекламы

Рекламы 
на радио

Наружной и Indoor 
рекламы



Опубликовано  
постов и комментариев

2428 отзывов,

Что было сделано:

В короткие сроки нивелировать 
всплеск негатива, который 
распространился в сети

Задача:

Управление репутацией 
бренда для компании-
производителя мясной 
продукции

Результат:

За  работы специалистов 
нашей компании был полностью 

, а ветки 
дискуссий направлены в 
положительное русло

3 недели

нивелирован негатив



Это комплекс мероприятий, 
направленный 
на формирование 
положительного облика 
в поисковых запросах. 
Помогает продвинуть 
в топ-10 Яндекс и Google 
ресурсы с положительными 
упоминаниями

5. SERM – 
управление 
репутацией в сети



8. Полный пакет 
по работе 

с Маркетплейсами 
Сопровождаем Клиента 
от создания до отправки 
первых заказов. Помогаем 
с оформлением и поиском 
поставщиков



 Дизайн:

Создаем индивидуальный 
дизайн, используя фирменный 
стиль компании

Разрабатываем прототип 
и согласовываем его с клиентом

 Прототип: 

 Верстка

7. Полный цикл 
разработки сайтов

Делаем адаптивную верстку 
всех страниц сайта

 Выбор CMS и разработка сайта

посмотрите пример

https://digitalmediagr.ru/cases/?utm_source=mediakit&utm_medium=presa&utm_campaign=keysy


 Создали искусственный 
интеллект, который 
самообучается, подстраивается 
под неизвестные вопросы, 
формируя ответы от оператора

 Автоматизировали ответы на 
уже известные ИИ вопросы

Что было сделано:

Автоматизация ответов на 
вопросы пользователей, 
связанные с подбором масла 
и информации о продукции

Задача:

Разработка Чат-бота 
для компании Fuchs Oil

Результат:

 С введением бота количество  
отказов стало значительно 
меньше

 Постоянное обучение чат-бота, 
дополнение его различными 
вариантами ответов, привело  
к улучшению результатов  
почти в 4 раза



Чат-боты необходимы для 
разгрузки менеджеров за 
счет автоматизации 
однообразной работы в 
соц. сетях. Они могут 
отвечать на стандартные 
вопросы, решать 
простейшие задачи и 
служат хорошим 
проводником для рассылки 
Клиенту

9. Создание 
Чат-ботов



 Анализируем бизнес-процессы 
и выявляем проблемы

 Проконсультируем по провалам 
рекламной кампании

 Проведем аудит предыдущих 
активностей

 Проанализируем конкурентов 
на этапе составления КП

Проведем 
экспертную 
консультацию



Помогаем компаниям оптимизировать 
внутренние бизнес-процессы:

Настройка/внедрение 
дашбордов

Внедрение и 
настройка CRM-систем

Организация 
отделов продаж

10 11 12



Под каждый проект 
выделяется группа экспертов

В зависимости от задачи 
кампании, мы подбираем 
группу сотрудников, которая 
взаимодействует с Вами на 
протяжении всего проекта



Самый короткий срок 
составления 
индивидуальной 
стратегии 
Собираем все необходимые 
материалы, готовим КП и 
стратегию от 3 часов до 7 дней



Он помогает в оптимизации 
ставок по каждому ключевому 
слову для достижения 
поставленных целей. За те же 
деньги клиент получает 
больше сервиса

Для повышения 
эффективности 
работы используем 
сервис К50

Сервис К50 
использует 
менее 10% 
агентств



 Каждый год сотрудники сдают 
экзамены и подтверждают 
квалификацию рекламных 
систем Google Ads, 
Яндекс.Директ, Facebook, 
ВКонтакте, MyTarget

 Опыт работы сотрудников 
более 5 лет

 Каждый сотрудник проходит 
курс повышения 
квалификации от Convert 
Monster + внутренняя 
аттестация.

 Каждые три месяца проходят 
дополнительные 
образовательные курсы

В штате работают 
высококвалифицированные 
сотрудники



24/7 на связи 
с Клиентом
Мы берем всю необходимую 
работу на себя и избавляем 
Клиента от лишних хлопот. 
По всем возникающим 
вопросам к нам можно 
обратиться в любое время



Оставьте заявку и получите 
бесплатную консультацию 

со специалистом
оставьте заявку

ЮЗАО, м. Коньково г. Москва

ул. Академика Капицы, д. 32, к. 1

info@digitalmediagr.ru

ОГРН 1037739028579


https://digitalmediagr.ru/form/?utm_source=mediakit&utm_medium=presa&utm_campaign=knopka_v_konce

